
 

Comment rédiger une page d’accueil qui donne envie d’acheter 

Votre page d’accueil est la vitrine de votre site. En quelques secondes, elle doit 

captiver l’attention, inspirer confiance et inciter vos visiteurs à explorer vos offres. 

Voici les étapes clés pour transformer votre page d’accueil en un puissant outil de 

conversion. 

 

 

  



 
1. Un titre accrocheur et clair 

Le titre principal doit immédiatement expliquer ce que vous proposez et à qui 

vous vous adressez. Utilisez des mots simples et percutants. Par exemple : « 

Création de sites web professionnels pour petites entreprises ». 

2. Un sous-titre qui précise la valeur ajoutée 

Le sous-titre doit compléter le titre en mettant en avant un bénéfice clair. 

C’est l’occasion de répondre à la question implicite du visiteur : « Pourquoi 

devrais-je m’intéresser à vous ? » 

3. Un visuel de qualité 

Une image ou une vidéo professionnelle attire l’œil et renforce la crédibilité. 

Évitez les photos trop génériques et préférez des visuels qui reflètent votre 

identité. 

4. Mettre en avant les bénéfices, pas seulement les fonctionnalités 

Expliquez comment votre produit ou service améliore la vie du client. Par 

exemple, au lieu de dire « Site web optimisé SEO », dites « Générez plus de 

visiteurs grâce à un site optimisé pour Google ». 

5. Une preuve sociale 

Ajoutez des avis clients, des témoignages ou des logos de partenaires pour 

rassurer vos visiteurs. Les gens font confiance aux expériences des autres. 

6. Un appel à l’action clair 

Dites clairement à vos visiteurs ce que vous voulez qu’ils fassent. Exemples : 

« Demandez votre devis gratuit » ou « Commencez maintenant ». 

7. Navigation simple et intuitive 

Limitez le nombre de menus et facilitez l’accès aux informations clés. Plus 

c’est simple, plus le visiteur avance dans son parcours d’achat. 

 

Conclusion 

Une page d’accueil efficace est claire, attrayante et centrée sur les besoins 

du visiteur. En appliquant ces conseils, vous augmenterez vos chances de 

transformer chaque visite en une opportunité commerciale. 

 

Soyez sur du résultat, créez votre site avec WebM 

https://webm.fr/site-vitrine/
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